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L'un des défis importants que les entreprises auront a faire face
est certainement d'assurer leur avenir lorsque leurs propriétaires
actuels ne seront plus aux commandes. L'enjeu de la releve
entrepreneuriale touchera certainement nombreux entrepreneurs
des MRC d’'Arthabaska et de L’Erable qui prendront leur retraite
au cours des prochaines années, puisqu'un grand nombre
d’entreprises seront a la recherche de nouveaux propriétaires.

Dans l'objectif de soutenir autant les cédants (vendeurs) que les
repreneurs (acheteurs), ainsi que de favoriser la pérennité et le
développement des entreprises d'ici, nous avons mené a l'hiver
2024 un sondage auprés des entrepreneurs afin d'avoir un
portrait de la situation du repreneuriat dans Arthabaska-Erable.
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Envisagez-vous
vendre

votre entreprise
d'ici...?

Je n‘envisage pas
vendre mon entreprise
pour l'instant

39 %
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pour l'instant?

@ 45% Tropjeune (O 3% Peur de s'ennuyer
@ 32 % Désir de continuer a travailler @ 3 % Lentreprise a une faible valeur

@ 12 % Souhaite donner de la valeur @ 1% Préfere fermer I'entreprise que la vendre
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Q 4 % Ne croit pas que l'entreprise peut
opérer sans moi
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Comment
prevoyez-vous

trouver un
acquereur pour
votre entreprise?
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® 60 % Nesaitpas
® 25 % Comptable

@® 7 % Organisme de développement économique

@ 5 % Autre

@ 3 % Sites internet dédiés a la vente d'entreprises
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déja fait

une évaluation
de la valeur de
votre entreprise?
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Advenant que
vous proceédiez
a la vente

de votre entreprise,
quelle serait votre
plus grande
inquiétude?
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Ne pas trouver d'acquéreur
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Advenant que
vous procédiez
a la vente

de votre entreprise,
quel serait votre
premier critere
pour sélectionner
'acquéreur?
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Permettre a des employés de devenir propriétaire

Celui qui offre la plus grosse somme

Celui qui maintien le plus d'emplois dans la région

Une entreprise de la région

Possibilité de quitter I'entreprise au moment de la vente (aucune transition)

La rapidité de la transaction
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Avez-vous

déja commenceé
a planifier le
transfert de votre
entreprise?
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Qu'avez-vous fait
jusqu'a maintenant
pour planifier

le transfert de
votre entreprise?

Annoncer
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Evaluation
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Selon vous,
quelle est

Moins de 5MS ;

la valeur de votre
entreprise?
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Advenant que 18 %

vous procédiez a la vente
de votre entreprise,

quelle période de
transition voudriez-vous
offrir a I'acquéreur?
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Selon vous,
combien de mois
sont nécessaires
pour vendre son
entreprise
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Advenant que

vous procédiez

a la vente de votre
entreprise,
accepteriez-vous d'offrir
une balance de prix

de vente (BPV)

au futur acheteur?
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Advenant que

vous procédiez

a la vente de votre
entreprise, souhaiteriez-
vous y demeurer
comme employé?
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Avez-vous
déja vendu
une entreprise?
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Etes-vous
actuellement en
mode acquisition
d'entreprise?
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